Organizacja Starszego Harcerstwa

W Kregu Granatowej Lilijki — Gawedy

Dwa, nie trzy

Byt sobie kiedys odnoszacy sukcesy sprzedawca obuwia i pewnego dnia przyszedt do niego
wiasciciel sklepu obuwniczego i zapytat w czym tkwi sekret jego sukcesu.

A on odpowiedziat: "dwa, nie trzy".

Jesli do mojego sklepu przyjdzie kobieta, przyniose jej pare butow.

Przymierzy je, a potem powie ‘czy moge zobaczy¢ kolejng pare?’

Przymierzy drugg pare butéw, a potem powie ‘czy ja tez mogtabym zobaczy¢ te pare tam’.
Wtedy ja pytam jg ‘ktorg pare chciatabys, zebym zabrat?’

Odkrytem, ze kiedy kobieta miata do wyboru trzy pary butéw to nie kupowata zadnej z nich, ale
kiedy miata do wyboru dwie pary butéow to kupowata jedng z nich.

Dwa, nie trzy.
Zbyt duzy wybor jest przyttaczajgcy.

Dzieje sie tak dlatego ze czesto, zwtaszcza jesli chodzi o wazne decyzje, boimy sie dokonac ztego
wyboru.

Mozesz zastosowac ten proces decyzyjny w swoim zyciu i zobaczysz ze to dziafa.

Robigc tak to wprowadzasz do swego zycia dodatkowe ograniczenie do procesu podejmowania
decyzji.

To zmusza cie do podejmowania decyzji ktore sg tatwiejsze do podjecia poniewaz teraz
pobierasz wiele matych decyzji zaleznie od postepdw w procesie odnalezienia rozwigzania,
raczej niz prébowanie zrobienia wszystkich decyzji naraz na koricu tego procesu.



